STUDIO © RIGHINI

Commercialisti & Avvocali

NEGOZIARE CON IMPRESE IN CRISI

Problemi pratici ed opportunita

Mercoledi 16 novembre 2016, ore 16.30/18.30

Studio Righini
Piazza Cittadella, 13 — Verona

Introduce
Avv. Giorgio Aschieri - Responsabile Dipartimento Ristrutturazioni e assistenza
nella crisi d’Impresa - Studio Righini

Intervengono
I’AVVOCATO Awv. Andrea Davide Arnaldi — Studio Legale Arnaldi Caimmi &

Associati

IL COMMERCIALISTA Dott. Mario Porcaro — Studio Porcaro Commercialisti e
Avvocati (Studio Integrato ACBGroup)

I’IMPRENDITORE Giuseppe Bianchi - Bianchi Metalli srl

A seguire Q & A

Negli ultinmi anni ¢ cresciuta esponenzialmente la c.d. “area di grigio” esistente tra le imprese reddi-
tive e quelle irrimediabilmente decotte e sono stati introdotti nuovi strumenti ginridici per proteggere
le imprese in crisi e, di volta in volta, penalizzare o tutelare le aziende che si rapportano con queste.
L incontro in Studio si pone [obiettivo di analizzare le problematiche principali (vecchie e nnove)
che si pongono in questo tipo di relazioni, cosi come le opportunita che ne derivano, al fine di indivi-

dnare gli elementi operativi di effettivo valore aggiunto per gli operatori economici che sempre pisl
spesso si imbattono in queste situaziont.




