E nata, sulmodello europeo, la prima elite valuation boutique italiana
Riunisce le competenze di 12 studi professionali tra cui Essentia Pro

Asquini: «]assistenza strategica
alle imprese e lanostramission»

CONSULENZA

In tempi di grande volatilita,
dicono gli inglesi, c’¢ il rischio
chesialacodaadimenareil ca-
ne e non viceversa. Per questa
ragione qualsiasi imprendito-
reilluminato, in un contesto di
crescente incertezza, pensaal-
lesfide da affrontare per garan-
tire il futuro alla sua impresa.
Il bravo imprenditore nonsi fa
“scodinzolare” dagli eventi,

ma li affronta interrogandosi
sull’adeguatezza dell’azienda
in termini di governance (e
quindidi passaggio generazio-
nale), di dimensione da rag-
giungere per essere competiti-
vi, di possibilialleanze, diinve-
stimenti da compiere, piutto-
sto che di modalita di valoriz-
zazione. In sostanza, ¢ richie-
sta una capacita di valutazio-
ne. Tecnica, razionale oltre
cheemotiva, in gradodidefini-
re, ad esempio, il valore dell’a-

zienda oggi, quello di domani,
magari con una dimensione
maggiore, e — anche - se con-
vengaacquisire un concorren-
te ecc. In sostanza «non si puo
pensare al futuro dell'impresa
senza conoscereivaloriin gio-
co-spiega Carlo Asquini, com-
mercialista udinese —. Valuta-
re per decidere ¢ il mantra
dell'impresa 2.0. Ma valutare
come? Nonsi tratta didisporre
diuna perizia, né diunaindica-
zione da parte di un interme-

diariodei prezzidi compraven-
dite nel settore, quanto piutto-
sto nel misurare il valore della
specifica azienda in un conte-
stodinamico, tenuto contodei
suoi puntidiforzae didebolez-
za. L'imprenditore vuole sape-
re “quanto vale lazienda
se...”».

Ma chi aiuta 'imprenditore
in questo percorso? «In altri
Paesi come Germania, Svizze-
ra, Austria, sono nate delle eli-
tevaluation boutique-rispon-
de Asquini - ossia aziende di
valutazione ad elevata specia-
lizzazione promosse da profes-
sionisti ed accademici con de-
cenni di esperienza sulle spal-
le,ingradodirappresentarelo
sparring partner dell'impren-
ditore per tutte le scelte per le
quali la posta in gioco ¢ alta. Il
successo diqueste iniziative in-
dica quanto siano importanti
per gliimprenditori».

EinItalia? «<E’'nataAcb Valu-
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CARLO ASQUINI

CON LO STUDIO ESSENTIAPROE NELLA
COMPAGINE DIACB VALUTAZIONI

«Affianchiamo
l'imprenditore nelle
sceltedigovernance
e di crescita»

tazionisrl, la primaelite valua-
tion boutique italiana promos-
sa dal Mauro Bini (ordinario
di Finanza Aziendale alla Boc-
coni, presidente del consiglio
digestionedell’Organismoita-
liano divalutazione e membro
dello Standard Review Board
dell'International Valuation
Standard Council) unitamen-
te a dodici studi professionali
di commercialisti e avvocati
con pitidi 30 anni di esperien-
za. E il mio studio, Studio Es-
senziaProdiUdine é partedel-
lacompagine societaria».

La missione di Acb Valuta-
zioni & assistere 'imprendito-
re nelle scelte di governance,
di crescita, di valorizzazione
attraverso la misurazione dei
punti di forza e di debolezza
dell’'azienda. Grazie a questa
assistenza l'imprenditore di-
venta molto pitli proattivo, per-
ché pit sicuro delle scelte da
compiere.—



