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Si fa strada laccordo di ristrutturazione a efficacia estesa

Dl ALBERTO RIGHINT

La_ t_:ndri:lpmiainne nagud:igltla nella
erigi di impresa prende il largo e
in icolare la nstrutturazione
ae cin estesn. Secondoidatidi
Unioncamere (si veda [taliaOggi
del 16 e 17 novembre 2023) 1] tas-
somedio di suceesso della composi-
ZIONE N iata & intorno al 17%,
ma negh ultimi nove mesi, dopo
una prima fase di 0", & Cre-
sciuto al 25%. In part ,Sl@
rivelato essere frequente il ricorso
all'accordo di ristrutturazione a ef-
ficacia estesa (art. 61 del Ceii-Co-
dice della erisi d'impresa e dell'in-
solvenza, dlgs 14/2019), che nor-
malmente nchiede 'assenso del
75% dei creditori di 1 singola
classe (se consegue Bﬁ‘n Composi-
zione negoziata basta perd il
60%), perché la maggioranza qua-

lificata degli aderenti possa [ar
vincolare la minoranza.

Questo tipo di accordo presenta
alcuni aspetii di grande interesse.

Un caso recente & quello di una
negoziazione di Gruppo, condotta
in maniera unitaria per le societa
che lo componevano, anche per-
ché aleuni creditorilo erano di tut-
te le societa, e per la presenza di
garanzie intercompany, motivo
pereui le posizioni dovevano esse-
redefinite congiuntamente.

L'esito & stato positive, anche se
con strumenti di nziati. Nel
caso della holding, infatti, le parti
hanno raggiunto 'accordo di cui
all’art. 23, comma 1, lett. ¢} del
ccéjuantu alla oper

Inves ativa, vi

erano oltre 150 creditori e quindi
lo strumento non era concreta-
mente praticabile: la societa ha

quindi depositato 'accordo di ri-
strutturazione ex art.61 Ceii, do-
po aver dato atto del raggiung-
mentodel 60% delle adesioni.

Questo strumento unisce il van-
taggio dell'accordo di ristruttura-
Zione a ueiili del concordato pre-
ventivo, primo, perché sielimi-
ng]'in\r_at]i]eﬂlit'le mtervmdtc;ﬂ%l;:;::
MISSATIo a pestione
sa, nonché il rischio del voto nega-
tivo dei ereditori nella procedura.
Del secondo, perché diversamen-
te che nell’Adr (Risoluzione alter-
nativa delle controversie j clazsico
1 creditori non aderenti, se rag-
giunte le percentuali di legge, de-
vono sottostare agli stralei e agli
altri sacrifici eventualmente pre-
visti 1 accordi.

La criticita principale, in questi
casi, & quella legata alla tempisti-
ca di omologa: pud essere contro-

producente negoziare con i credi-
tori tempistiche ristrette di paga-
mtﬂ, enmun :ﬁéﬂlmtlliziunate a
evento, pol e ini
del nﬂ'buhﬂmn:li]u possono EE “in-
ceppare” tuttoi CES80.

{eban:he, mpgti purse nume-
ricamente ridotte, sono di solito
molto meno celeri nelle negozia-
ziomi rispetto ai fornitort, che han-
no generalmente un approceio pii
;}lorbidue mirano anche, se possi-

a re i ra con
lﬁpmﬁjgﬂ:?;:m una volta interve-
nuto il risanamento.

Nella negoziazione, in ogni ca-
so, le molteplici competenze
dell’ POSS0NO essere decisi-
ve, gh strumenti disoluzio-
ne della crisi sono ormai molti e so-
fisticati.
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